Załącznik nr 5 
do Regulaminu konkursu 
- Opis wskaźników w ramach Działania 3.1 Tereny inwestycyjne – 
konkurs skierowany do gmin, w których siedzibę mają powiaty
Lista wskaźników rezultatu bezpośredniego oraz produktu dla Działania 3.1

	Nazwa wskaźnika
	Jednostka
	Rodzaj
	Typ
	Poziom pomiaru
	Charakter
	Wskaźnik Ramy Wykonania
	Definicja wskaźnika

	Liczba inwestycji zlokalizowanych na przygotowanych terenach inwestycyjnych 
	szt.
	rezultat bezpośredni
	kluczowy - krajowy
	projekt
	rozliczeniowy
	
	Definicja
[bookmark: _GoBack]Wskaźnik mierzy liczbę przedsięwzięć inwestycyjnych, zlokalizowanych na terenach inwestycyjnych przygotowanych w wyniku zrealizowania projektu. Przedsięwzięcie inwestycyjne nie jest ściśle określone, oznacza inwestycję zrealizowaną w określonym celu, miejscu i czasie – może być kompleksowa, obejmować inwestycje główne i uzupełniające, może składać się z kilku zadań inwestycyjnych. Oddzielenie jednej inwestycji od innej może nastręczać trudności. 

Przedsiębiorstwo – podmiot prowadzący działalność gospodarczą bez względu na jego formę prawną. Zalicza się tu w szczególności osoby prowadzące działalność na własny rachunek oraz firmy rodzinne zajmujące się rzemiosłem lub inną działalnością, a także spółki lub stowarzyszenia prowadzące regularną działalność gospodarczą (art. 1 Załącznika I do Rozporządzenia Komisji (UE) nr 651/2014 z dnia 17 czerwca 2014 r. uznającego niektóre rodzaje pomocy za zgodne z rynkiem wewnętrznym w zastosowaniu art. 107 i 108 Traktatu).
Teren inwestycyjny – zwarty (z wyłączeniem podziału terenu przez infrastrukturę komunikacyjną np. drogę lub ze względu na uwarunkowania naturalne niezależnie od czynnika ludzkiego np. rzekę) obszar przeznaczony zgodnie z planem zagospodarowania przestrzennego pod działalność gospodarczą (z wyłączeniem inwestycji mieszkaniowych), który w wyniku realizacji projektu zostanie przygotowany do realizacji inwestycji przez przedsiębiorcę i zapewni jej pełną funkcjonalność po zrealizowaniu tej inwestycji.
Sposób pomiaru
Należy zliczyć liczbę przedsięwzięć inwestycyjnych, zlokalizowanych w ciągu roku od zakończenia realizacji projektu, na terenach inwestycyjnych przygotowanych w ramach realizowanego projektu. Z powodu trudności ze wskazaniem granicy pomiędzy przedsięwzięciami inwestycyjnymi, należy zastosować szczególne przypadki podczas pomiaru.
Szczególne przypadki podczas pomiaru: 
· jeżeli jedno przedsiębiorstwo realizuje kilka inwestycji np. budynków, hal produkcyjnych, do wskaźnika należy wliczyć 1 szt. (jako inwestycje realizowane przez 1 przedsiębiorstwo),
· jeżeli jedną inwestycję przygotowywało kilka przedsiębiorstw, do wskaźnika należy wliczyć 1 sztukę,
· przedsięwzięcia inwestycyjne wliczane do wskaźnika nie muszą być ukończone (w momencie zakończenia czasu pomiaru), ale do wskaźnika mogą zostać wliczone tylko raz (np. jako nieukończone, natomiast w momencie ukończenia już się ich nie wlicza).
Moment pomiaru: 
Na koniec 12 miesiąca od zakończenia okresu realizacji projektu określonego w umowie/decyzji o dofinansowaniu projektu. 
Czas pomiaru: 
W okresie 12 miesięcy od zakończenia okresu realizacji projektu określonego w umowie/decyzji o dofinansowaniu projektu .

Źródło danych
Źródłem danych niezbędnych do wyliczenia wskaźnika będzie dokumentacja od zarządcy terenu inwestycyjnego (właściciela inwestycji).

	Poziom wykorzystania wspartych terenów inwestycyjnych 
	%
	rezultat bezpośredni
	specyficzny
	projekt
	rozliczeniowy
	
	Definicja
Wskaźnik mierzy poziom wykorzystania wspartych terenów inwestycyjnych przez przedsiębiorców przynajmniej na poziomie umów dotyczących sposobu wykorzystania terenu. 

Przedsiębiorstwo – podmiot prowadzący działalność gospodarczą bez względu na jego formę prawną. Zalicza się tu w szczególności osoby prowadzące działalność na własny rachunek oraz firmy rodzinne zajmujące się rzemiosłem lub inną działalnością, a także spółki lub stowarzyszenia prowadzące regularną działalność gospodarczą (art. 1 Załącznika I do Rozporządzenia Komisji (UE) nr 651/2014 z dnia 17 czerwca 2014 r. uznającego niektóre rodzaje pomocy za zgodne z rynkiem wewnętrznym w zastosowaniu art. 107 i 108 Traktatu).
Teren inwestycyjny – zwarty (z wyłączeniem podziału terenu przez infrastrukturę komunikacyjną np. drogę lub ze względu na uwarunkowania naturalne niezależnie od czynnika ludzkiego np. rzekę) obszar przeznaczony zgodnie z planem zagospodarowania przestrzennego pod działalność gospodarczą (z wyłączeniem inwestycji mieszkaniowych), który w wyniku realizacji projektu zostanie przygotowany do realizacji inwestycji przez przedsiębiorcę i zapewni jej pełną funkcjonalność po zrealizowaniu tej inwestycji.
Sposób pomiaru
Należy wyliczyć udział terenu zagospodarowanego (wykupionego, wynajętego) przez przedsiębiorstwa bez względu na stopień zagospodarowania (np. podpisanie umów, wybudowanie obiektów budowlanych, czy zagospodarowanie otoczenia), w całej powierzchni terenu inwestycyjnego przeznaczonego do realizacji inwestycji przez przedsiębiorców, w momencie pomiaru określonym poniżej.
Szczególne przypadki podczas pomiaru: 
· deklaracje przedsiębiorców, nawet pisemne, nie są wystarczającym dokumentem do wliczenia tej części terenu do wskaźnika.
Moment pomiaru: 
Na koniec 12 miesiąca od zakończenia okresu realizacji projektu określonego w umowie/decyzji o dofinansowaniu projektu 
Czas pomiaru: 
W okresie 12 miesięcy od zakończenia okresu realizacji projektu określonego w umowie/decyzji o dofinansowaniu projektu.
Źródło danych
Źródłem danych niezbędnych do wyliczenia wskaźnika będzie dokumentacja od zarządcy terenu inwestycyjnego (właściciela inwestycji).

	Powierzchnia przygotowanych terenów inwestycyjnych
	ha
	produkt
	kluczowy - krajowy
	program, projekt
	rozliczeniowy
	
	Definicja
Wskaźnik mierzy powierzchnię terenów inwestycyjnych, która została przygotowana pod działalność gospodarczą poprzez m.in.: niwelację, uzbrojenie, skomunikowanie. W efekcie finalnym działania zawarte w projekcie przyczynią się do udostępnienia terenu dla inwestorów chcących rozpocząć tam swoją działalność gospodarczą.

Powierzchnia terenów inwestycyjnych – teren, który w wyniku realizacji projektu zostanie przystosowany pod prowadzenie działalności gospodarczej.
Teren inwestycyjny  – zwarty (z wyłączeniem podziału terenu przez infrastrukturę komunikacyjną np. drogę lub ze względu na uwarunkowania naturalne niezależnie od czynnika ludzkiego np. rzekę) obszar przeznaczony zgodnie z planem zagospodarowania przestrzennego pod działalność gospodarczą (z wyłączeniem inwestycji mieszkaniowych), który w wyniku realizacji projektu zostanie przygotowany do realizacji inwestycji przez przedsiębiorcę i zapewni jej pełną funkcjonalność po zrealizowaniu tej inwestycji.
Sposób pomiaru
Należy zliczyć powierzchnię terenów przygotowanych pod działalność gospodarczą. Należy stosować podział na działki budowlane i granica obszaru powinna być określona za pomocą granic działek, na których były realizowane prace w ramach projektu dotyczące np. niwelacji, uzbrojeniu, skomunikowaniu i które przyczyniły się do udostępnienia terenu dla inwestorów chcących rozpocząć tam swoją działalność gospodarczą.
Szczególne przypadki podczas pomiaru: 
· dany teren inwestycyjny należy wykazywać we wskaźniku tylko jeden raz, nawet jeśli w celu jego przygotowania realizowany był więcej niż 1 projekt (np. przygotowany w ramach jednego projektu teren musiał być dostosowany do specyficznych potrzeb innego inwestora w kolejnym projekcie), zatem jeżeli wnioskodawca wykazał w poprzednim projekcie dany teren inwestycyjny, w tym projekcie nie może go już wykazać.
Moment pomiaru: 
W okresie od podpisania umowy o dofinansowanie, przy czym osiągnięte wartości powinny zostać wykazane najpóźniej we wniosku o płatność końcową .
Źródło danych
Źródłem danych niezbędnych do wyliczenia wskaźnika   można pozyskać z protokołów odbioru konkretnych robót ze wskazaniem działek, na których prace te prowadzono. Dokumentacja projektowa oraz protokoły powinny wskazywać, że tereny są przygotowane dla inwestorów w wystarczającym stopniu (spełniają wymagania potencjalnych inwestorów).

	Wzrost zatrudnienia we wspieranych podmiotach (innych niż przedsiębiorstwa)
	EPC
	rezultat bezpośredni
	kluczowy - krajowy
	projekt

	informacyjny
	
	Definicja:
Nowe miejsca pracy brutto we wspartych podmiotach (innych niż przedsiębiorstwa) w przeliczeniu na ekwiwalenty pełnego czasu pracy (EPC) - umowa o prace.
Ekwiwalent pełnego czasu pracy – praca może być wykonywana na pełen etat, w niepełnym wymiarze czasu pracy lub sezonowa. Sezonowe i niepełne etaty zostaną przeliczone na EPC za pomocą standardów Międzynarodowej Organizacji Pracy / statystycznych / innych.
Trwałość – zgodnie z art. 71 rozporządzenia ogólnego zachowanie trwałości miejsc pracy wynosi 3 lata od dokonania płatności końcowej (5 lat dla dużych przedsiębiorstw).
Sposób pomiaru: 
Należy wyliczyć różnicę pomiędzy liczbą zatrudnionych po projekcie a liczbą zatrudnionych przed projektem. Wskaźnik „przed-po” ujmuje wzrost zatrudnienia, który jest bezpośrednią konsekwencją realizacji projektu.
Szczególne przypadki podczas pomiaru: 
· nie wlicza się pracowników zatrudnionych do realizacji projektu,
· stanowiska muszą być obsadzone (wakaty nie są liczone) oraz zwiększać całkowitą liczbę miejsc pracy w podmiocie,
· jeśli łączne zatrudnienie w podmiocie nie wzrasta, wartość jest równa zero – jest to traktowane jako wyrównanie, a nie zwiększenie,
· zachowane itp. miejsca pracy nie są wliczane,
· nie bierze się po uwagę pochodzenia pracownika dopóki bezpośrednio nie przyczyni się do wzrostu łącznego zatrudnienia we wspartym podmiocie – wskaźnik powinien być powiększony, jeśli wzrost zatrudnienia może być wiarygodnie przypisany do wsparcia
Moment pomiaru: 
Na koniec 12 miesiąca od zakończenia okresu realizacji projektu określonego w umowie/decyzji o dofinansowaniu projektu.
Źródło:
Dane niezbędne do wyliczenia wskaźnika można pozyskać z działu kadr, w szczególności list płac, opisów stanowisk, a także z opisu projektu (celowość i skutek realizacji projektu).

	Liczba utrzymanych miejsc pracy
	EPC
	rezultat bezpośredni
	kluczowy - krajowy
	projekt
	informacyjny
	
	Definicja:
Nowo utworzone miejsca pracy w wyniku projektu, które nie powodują wzrostu zatrudnienia w organizacji, a więc nie spełniają definicji wskaźnika Wzrost zatrudnienia we wspieranych podmiotach (innych niż przedsiębiorstwa) tylko w tym zakresie.
Ekwiwalent pełnego czasu pracy: Praca może być wykonywana na pełen etat, w niepełnym wymiarze czasu pracy lub sezonowa. Sezonowe i niepełne etaty zostaną przeliczone na EPC za pomocą standardów Międzynarodowej Organizacji Pracy / statystycznych / innych.
Trwałość: Zgodnie z art. 71 rozporządzenia ogólnego zachowanie trwałości miejsc pracy wynosi 3 lata od złożenia wniosku o płatność końcową.
Sposób pomiaru: 
Tak jak w przypadku wskaźnika „Wzrost zatrudnienia we wspieranych podmiotach (innych niż przedsiębiorstwa) tylko w tym zakresie.
Moment pomiaru: 
Na koniec 12 miesiąca od zakończenia okresu realizacji projektu określonego w umowie/decyzji o dofinansowaniu projektu.
Źródło:
Dane niezbędne do wyliczenia wskaźnika można pozyskać z działu kadr, w szczególności list płac, opisów stanowisk, a także z opisu projektu (celowość i skutek realizacji projektu).

	Liczba nowo utworzonych miejsc pracy - pozostałe formy
	EPC
	rezultat bezpośredni
	kluczowy - krajowy
	projekt
	informacyjny
	
	Definicja:
Nowo utworzone miejsce pracy w wyniku realizacji projektu, nie spełniające żadnej z ww. definicji wskaźników (ani wskaźnika  Wzrost zatrudnienia we wspieranych podmiotach (innych niż przedsiębiorstwa), ani wskaźnika  Liczba utrzymanych miejsc pracy). Do wskaźnika wlicza się np. umowy cywilnoprawne, miejsca pracy do obsługi projektu, nietrwałe miejsca pracy itp.
Sposób pomiaru: 
Tak jak w przypadku wskaźnika „Wzrost zatrudnienia we wspieranych podmiotach (innych niż przedsiębiorstwa) tylko w tym zakresie.
Moment pomiaru: 
Na koniec 12 miesiąca od zakończenia okresu realizacji projektu określonego w umowie/decyzji o dofinansowaniu projektu.
Źródło:
Dane niezbędne do wyliczenia wskaźnika można pozyskać z działu kadr, w szczególności list płac, opisów stanowisk, a także z opisu projektu (celowość i skutek realizacji projektu).

	Liczba obiektów dostosowanych do potrzeb osób z niepełnosprawnościami
	szt.
	produkt
	kluczowy - krajowy
	projekt
	informacyjny
	
	Definicja:
Wskaźnik mierzy liczbę obiektów, które zaopatrzono w specjalne podjazdy, windy, urządzenia głośnomówiące, bądź inne udogodnienia (tj. usunięcie barier w dostępie, w szczególności barier architektonicznych) ułatwiające dostęp do tych obiektów osobom niepełnosprawnym ruchowo czy sensorycznie.
Obiekt – obiekt budowlany w rozumieniu prawa budowlanego (por. poniżej). 
Obiekt budowlany – budynek, budowla bądź obiekt małej architektury, wraz z instalacjami zapewniającymi możliwość użytkowania obiektu zgodnie z jego przeznaczeniem, wzniesiony z użyciem wyrobów budowlanych.
Budynek – obiekt budowlany trwale związany z gruntem, wydzielony z przestrzeni za pomocą przegród budowlanych oraz posiadający fundamenty i dach.
Obiekt małej architektury – niewielkie obiekty, a w szczególności: a) kultu religijnego, jak: kapliczki, krzyże przydrożne, figury, b) posągi, wodotryski i inne obiekty architektury ogrodowej, c) użytkowe służące rekreacji codziennej i utrzymaniu porządku, jak: piaskownice, huśtawki, drabinki, śmietniki.
Budowla – każdy obiekt budowlany niebędący budynkiem lub obiektem małej architektury
Sposób pomiaru: 
Należy zliczyć liczbę obiektów budowlanych (budynków, budowli, obiektów małej infrastruktury), które zaopatrzono w specjalne podjazdy, windy, urządzenia głośnomówiące, bądź inne udogodnienia (tj. usunięcie barier w dostępie, w szczególności barier architektonicznych) ułatwiające dostęp do tych obiektów osobom niepełnosprawnym ruchowo czy sensorycznie. 
Przed realizacją projektu, obiekt budowlany nie może spełniać minimalnych wymogów przewidzianych przez prawo budowlane, natomiast po realizacji projektu, aby obiekt został wliczony do wskaźnika, musi w pełni spełniać te wymogi.
Szczególne przypadki podczas pomiaru: 
· w przypadku obiektów małej architektury należy zliczyć wszystkie obiekty osobno,
· nie należy wliczać obiektów małej architektury.
· w przypadku budynków i budowli należy podać ich liczbę, a nie liczbę sprzętów, urządzeń itp., w które obiekty zaopatrzono,
· jeśli instytucja, zakład itp. składa się z kilku obiektów, należy zliczyć wszystkie obiekty budowlane, które dostosowano do potrzeb osób niepełnosprawnych,
Moment pomiaru: 
W okresie od podpisania umowy o dofinansowanie, przy czym osiągnięte wartości powinny zostać wykazane najpóźniej we wniosku o płatność końcową.
Źródło:
Dane pozyskiwane z protokołów odbioru konkretnych robót ze wskazaniem danego obiektu. W przypadku zakupu wyposażenia, źródłem informacji jest dokument zakupu wyposażenia oraz protokół przyjęcia środków trwałych na stan (ewidencja środków trwałych).

	Liczba osób objętych szkoleniami / doradztwem w zakresie kompetencji cyfrowych
	osoby
	produkt
	kluczowy - krajowy
	projekt
	informacyjny
	
	Definicja:
Liczba osób objętych szkoleniami / doradztwem w zakresie kompetencji cyfrowych
Przez kompetencje cyfrowe należy rozumieć umiejętności korzystania z technologii cyfrowych, swobodnego i krytycznego posługiwania się technologiami informacyjno-komunikacyjnymi w pracy, czasie wolnym, kształceniu i komunikacji.  Bazują one na podstawowym technicznym korzystaniu z komputera i Internetu i są badane przez umiejętność wykonania  sześciu podstawowych operacji komputerowych i sześciu operacji internetowych.
Sposób pomiaru: 
Należy zliczyć liczbę osób, które uczestniczyły w szkoleniach / doradztwie w zakresie kompetencji cyfrowych.
Szczególne przypadki podczas pomiaru: 
· osoby wliczane do wskaźnika nie muszą ukończyć szkoleń, 
· osoby korzystające z różnych form wsparcia lub różnych edycji szkoleń / doradztwa mogą być wliczane kilkakrotnie.
Moment pomiaru: 
W okresie od podpisania umowy o dofinansowanie, przy czym osiągnięte wartości powinny zostać wykazane najpóźniej we wniosku o płatność końcową.
Źródło:
Dane niezbędne do wyliczenia wskaźnika można uzyskać z list obecności na szkoleniach / doradztwie w zakresie kompetencji cyfrowych.

	Liczba projektów, w których sfinansowano koszty racjonalnych usprawnień dla osób z niepełnosprawnościami
	szt.
	produkt
	kluczowy - krajowy
	projekt
	informacyjny
	
	Definicja:
Wskaźnik mierzy liczbę projektów, w których sfinansowano koszty racjonalnych usprawnień dla osób z niepełnosprawnościami.
Sposób pomiaru: 
Należy zliczyć liczbę projektów, w których pojawiają się pozycje kosztowe dotyczące racjonalnych usprawnień dla osób z niepełnosprawnościami.
Moment pomiaru:
W okresie od podpisania umowy o dofinansowanie, przy czym osiągnięte wartości powinny zostać wykazane najpóźniej we wniosku o płatność końcową.
Źródło:
Dane pozyskiwane z budżetu projektu (wystąpienie pozycji kosztowej dotyczącej racjonalnych usprawnień dla osób z niepełnosprawnościami).


 
Zgodnie z Wytycznymi w zakresie monitorowania postępów rzeczowych realizacji programów operacyjnych na lata 2014-2020 Beneficjent ma obowiązek wybrać wszystkie adekwatne do zakresu projektu wskaźniki kluczowe (z listy WLWK). 
By spełnić wymogi MIR a także zagwarantować sprawną realizację programu, na etapie oceny formalnej (kryteria formalne poprawności) wniosku o dofinansowanie sprawdzane jest czy projekt zakłada wskaźniki adekwatne do zakresu rzeczowego i czy wybrano wszystkie adekwatne wskaźniki (w tym wskaźniki z ram wykonania).
Ponadto, by zagwarantować sprawne wdrażanie RPO, wobec tych ze wskaźników umieszczonych w SzOOP, które są mierzone również na poziomie programu (w tym wskaźniki RW) dokonywana jest ocena efektywności kosztowej uzyskania jednej jednostki danego wskaźnika na etapie oceny merytorycznej wniosku o dofinansowanie (kryteria trafności merytorycznej – kryteria skuteczności/efektywności). W przypadku podpisania umowy jakiekolwiek zmiany w wartościach docelowych tych wskaźników skutkują ponowną oceną merytoryczną wniosku.

Wybrane z listy umieszczonej w SzOOP wskaźniki produktu i rezultatu bezpośredniego w danym projekcie podlegają monitorowaniu w trakcie postępów realizacji projektu:
- wskaźniki produktu – wykazywane są we wniosku o płatność za okres, w którym osiągnięto daną wartość wskaźnika, przy czym osiągnięte wartości powinny zostać wykazane najpóźniej we wniosku o płatność końcową,
- wskaźniki rezultatu bezpośredniego – wykazywane są co do zasady w okresie 12 miesięcy od zakończenia okresu realizacji projektu określonego w umowie/decyzji o dofinansowaniu projektu lub, o ile wynika to ze specyfiki projektu, od uruchomienia przedsięwzięcia, bądź też w okresie trwałości projektu, na zasadach określonych przez IZ - w przypadku wskaźników, których termin realizacji został wydłużony na wniosek beneficjenta i za zgodą IZ, przy czym osiągnięte wartości wykazywane są w korekcie do wniosku o płatność końcową.
Oprócz wskaźników o charakterze rozliczeniowym (produkt i rezultat bezpośredni znajdujący się w SzOOP) Beneficjent ma również obowiązek monitorować w ramach projektów wskaźniki o charakterze informacyjnym, z osiągnięcia których nie jest rozliczany.
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